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Neue Kunden erfolgreich akquirieren

Wann? 12. Juni 2024, 9:00 - 17:00 Uhr (Prasenzseminar)

Wo? Hutny GmbH, KommunikationsstraBe 4, 47807 Krefeld

Inhalte:
B Termine vereinbaren
m Verkaufsgesprache fuhren und tUben
m Kund*innenwiinsche erkennen
m Der Verkaufsabschluss

Methoden:

m Interaktive Praxisibungen, Einzel- und Gruppenarbeit, Prasentationen, Erfahrungs-
austausch mit Best-Practice-Beispielen aus Ihrem Berufsalltag.

Dauer:
m eintagiges Prasenztraining, GruppengroBe: 5-10 Teilnehmer*innen.

Seminargebiihr:
m 375,00 Euro

Dozent:
Marvin Popescu, PROAKTIV Management GmbH
Als Verkaufstrainer und Coach unterstitzt er Verkaufer*innen erfolgreicher zu machen.
Trainingsteilnehmer*innen sagen, dass er nicht nur durch sein fundiertes Fachwissen
uberzeugt, sondern auch durch die Fahigkeit, komplexe Themen auf eine verstandliche
und unterhaltsame Weise zu vermitteln. Dabei versteht er es, die Teilnehmer*innen
stets zu aktivieren und individuell auf deren Bedurfnisse einzugehen. Somit macht er
jedes Training zu einem Erlebnis und begeistert deine Teilnehmer*innen nachhaltig mit
wirkungsvollen Impulsen fir die Verkaufspraxis.

Bitte melden Sie sich per E-Mail an: albertinum@hutny.de

Das Seminar findet in den Raumlichkeiten der Hutny GmbH, Kommunikationsstral3e 4, 47807 Krefeld statt.
Bei Riickfragen steht Ihnen das Hutny-Team gern unter Tel. +49 (0) 2151 60795-0 zur Verfiigung.

(Anderungen sowie Erganzungen behalten wir uns vor)
Die angegebenen Preise verstehen sich netto zzgl. MwSt. inkl. Zertifikat / Schulungsunterlagen / Verpflegung. Seite 1/1



